.o EVROPSKA UNIE
* * Evropské strukturalni a investiéni fondy
* *

ko k Operacni program Vyzkum, vyvoj a vzdélavani MINISTERSTVO SKOLSTVI

L EZE A TELOVYCHOVY

KGE EG1/EGA1
Studijni opora K pirednaskam z ekonomické geografie 1
(2022/2023)

ESF II projekt Zapadoceské univerzity v Plzni

reg. ¢. CZ.02.2.69/0.0/0.0/18_056/0013239



Ekonomicka geografie je podoborem humanni (nebo téz socialni) geografie, ktery se zabyva
popisem a vysvétlenim distribuce ekonomickych aktivit a siti vazeb v prostoru. Védni
disciplina ekonomické geografie byla institucionalizovana koncem 19. stoleti na univerzitach a
vyzkumnych institucich v zapadni Evropé a USA, nacez se posléze rozsitila do dalSich ¢asti
svéta. V prubéhu vyvoje discipliny dochéazelo k opakovanym pokusiim vice provazat jeji
vyzkumné zaméfeni s intelektualné spiiznénou disciplinou ekonomie. Zadny z téchto pokusii
si vSak dlouhodobé neudrzel vyznamnéjsi relevanci, ackoliv pfistup tzv. nové ekonomické
geografie (Paul Krugman; viz [1]) dosahl dil¢iho aspéchu. Ekonomicka geografie tradi¢né byla
vice empiricky zaméfend, konceptudlné oteviencjsi, metodologicky pluralitni a kromé vlivu
ekonomickych aktéri vzdy =zdaraznovala i vyznam kontextu na podobu distribuce
ekonomickych aktivit a siti vazeb v prostoru. Zaroven byla méné¢ abstraktni a formalné
teoretickd nez ekonomie. Ekonomicti geografové se nikdy nezacyklili na jedné metodologii,
souboru vypocetnich technik nebo teoretickém modelu vyznamnych ptedstavitelt discipliny.
Naopak je nutno fict, Ze stiidani paradigmat bylo v oboru natolik dynamické, Zze jakakoliv
syntéza dé&jin mysleni v ekonomické geografii nutné skon¢i rozmélnéna v Sirokém vyctu

ptistupti a vysledk.

Disciplinu ekonomické geografie jako prvni ustavil v roce 1882 v Némecku W. Gétz, kdyz ji
formalné odd¢lil od jiz dfive existujici obchodni geografie (commercial geography), ktera se
zamétovala predev§im na aplikacni rovinu ekonomiky (viz také von Thiineniv lokaliza¢ni
model). Naproti tomu ekonomicka geografie méla systematicky zkoumat vliv geografického
prostiedi na produkci a pohyb zboZi v prostoru. V 90. letech 19. stoleti se kurzy ekonomické
geografie objevily na univerzitach v USA a v prvnich letech 20. stoleti v Londyné ve Velké
Britanii. Mezi klicové publikace z pocatkt ekonomické geografie patii britsky ,, Handbook of
economic geography* (1889) a kniha ,, Industrial and commercial geography “ (1913, USA).
Oba texty stanovily zakladni tematickou agendu a metodologické zaméteni, jez Ize vysledovat
Vv disciplin€ az do soucasnosti. Jedna se napft. o zajem o empirické detaily, mistni specifi¢nost,
systematickou kvantifikaci, geografickou kategorizaci a jeji mapové znadzornéni, interakce mezi
ekonomickymi aktéry, sittmi ekonomickych vazeb a geografickym prostfedim, v némz aktéti
operuji, geografické disledky technologickych promén ekonomiky, nebo nedivéra ve
vytvoreni univerzalni teorie (at’ uz neoklasické nebo marxistické) schopné vysvétlit zna¢nou
komplexitu ekonomického uspotfadani na Zemi. Mnoho dal$ich poznatkti hlavné politicko-
ekonomické povahy (napt. kolonialni kontext, ptfirodni determinismus) bylo naopak budoucim

vyvojem zcela vyvraceno. Zaméteni ekonomické geografie na interakce mezi geografickym



prostiedim a ekonomickymi aktivitami a toky vyustilo v dlouhodobé¢ diskuze, jestli zakladni
jednotkou vyzkumu ma byt ,.komodita“ nebo ,,geografie”. Ve druhém desetileti 20. stoleti
zacalo ¢im dal vice ptevladat regionalni zaméfeni, coz bylo v souladu s tehdy dominujicimi
trendy v geografickém vyzkumu (tj. idiograficky pojaty vyzkum). Dil¢i vyjimkou v dominanci

regionalniho popisu byla kniha ,, The nature of geography ““ (1939, R. Hartshorne).

S polovinou 20. stoleti se paradigmata zacala vyraznéji ménit a nastupujici nomoteticky smeér
v ekonomické geografii zcela prevladl jiz v 50. letech. Tato kvantitativni revoluce disciplinu
vyznamn¢ proménila — piinesla systematické testovani teoretickych modelti skrze formalni
matematické modely a striktni aplikaci exaktnich statistickych metod. Ekonomicka geografie

jako kvantitativni, prostorova véda byla definovana na zakladé:

(a) formalni teorie a matematickych modelt, ¢asto pfevzatych z neoklasické ekonomie
nebo dokonce z fyziky,

(b) kvantitativnich metod vychazejicich z obecné inferenéni statistiky (pozdéji upravené
pro specifické vlastnosti geografickych dat, napt. prostorovad autokorelace),

(c) vyuziti vypocetni techniky, tj. prvnich prototypt pocitacu, jejichz vyznam pozdéji
diametralné narostl,

(d) filozofického zakotveni védy v paradigmatu pozitivismu, které tvrdi, Ze systematicky
vyzkum muze piinést objektivni poznani a pouze striktni védecké metody piinaseji
autentické poznani (dnes vyvraceno),

(e) vyhradniho zajmu o prostorové rozmisténi (vylouceni ¢asoprostorové proménlivosti) a

geometricky definovanou prostorovost.

V disledku tohoto formalizovaného nahledu byla ekonomika chépana jakozto na externich
vlivech nezavisly proces s vlastnimi kauzalnimi silami. Regiony sice zistaly souc¢asti vyzkumu
Vv kvantitativni ekonomické geografii, ale staly se vice pasivnim prostfedim, v némz se
ekonomické aktivity a toky uskutecnuji, nezli aktivni aktér tyto aktivity a toky ovliviujici.
Oprosténa od studia kontextu a aktualnich vyzev v dynamicky se ménicim svété zustala tato
ekonomicka geografie neschopna vysvétlit mnozstvi problémda a palcivych otazek, jez s sebou
prinesla 70. 1éta 20. stoleti. V této dobé do vyzkumu v ekonomické geografii tak pronikly
myslenky radikalni geografie, ktera byla problémové zaméfena a zamyslela nahradit existujici
neoklasické modely ekonomiky radikalni kritikou vychazejici z Marxovy kritiky kapitalismu.
Typickym piedstavitelem tohoto proudu je britsky geograf David Harvey, jehoz prvni prace

., Explanation in geography“ (1969) se jesté nesla v duchu pozitivismu a prostorové védy,



zatimco pozd¢jsi publikace jiz udavaly tempo paradigmatické pieméné smérem ke kritické
geografii. Ziejmé nejvyznamnéjsi publikace tohoto obdobi ,, Spatial division of labour *“ (1985)
pochazi od britské geografky Doreen Massey, kterd se snazila vysvétlit pramyslovou
restrukturalizaci regionti svéta — jak starych primyslovych regionit v Evropé a USA, z nichz
ekonomické aktivity zacaly od 80. let 20. stoleti rapidné¢ mizet, tak nové industrializované
regiony primarné ve vychodni Asii, kam se mnoho manualnich ¢innosti ve vyrobé naopak
presunulo (nova mezinarodni délba prace, viz [2], outsourcing, viz [3], a globalni
produkéni sité a vyrobni Fetézce, viz [4]). Doreen Massey nadto opustila paradigma

pozitivismu veédy a jeji prace se nese v duchu piistupu kritického realismu.

Oproti britské tradici radikalni ekonomické geografie vychéazel americky vyzkum této doby
z prudké technologické promény regioni, jako byla napt. Kalifornie (nejvice Silicon Valley),
které predesly ekonomickému tpadku a deindustrializaci zamétfenim na high-tech primysl,
masivnim propojenim produkce s védou a vyzkumem (znalostni klastry a teritorialni
produkéni komplexy, viz [5]) a pfechodem na post-fordistickou organizaci vyroby (podrobné;ji
fordismus, viz [6], taylorismus, viz [7], post-fordismus, viz [8] a princip just-in-time, viz
[9]). Slouceni témat téchto britskych a americkych vyzkumi z 80. a 90. let 20. stoleti vedlo
k vyrazné transformaci zaméteni celosvétové ekonomické geografie. Do vysledné podoby této
transformace discipliny se promitly i poznatky post-strukturalistické francouzské teorie
ekonomické regulace, ktera pojednadvala o disledcich rapidni deregulace, jez v liberalizujici se

sveétové ekonomice nastala (pro disledky deregulace napf. maquiladoras, viz [10]).

Od poloviny 90. let doslo v ekonomické geografii ke ,kulturnimu obratu®, ktery pfinesl
pfehodnoceni tematického zaméfeni a pod vlivem feministické geografie 1 promény
metodologického ramce analyz v ekonomické geografie. Ta se stale vice zaméfovala na
studium jedinct a jejich pohybil v Casoprostoru namisto agregovanych ukazatelli na Grovni
velkych jednotek (staty, makroregiony), v nichz byla lidska specificita zprimérovana. Tyto
posuny se projevily napt. v geografii prace, finan¢nich a obchodnich sluzeb, spotieby,
maloobchodu 1 ve studiu chovéni firem. Ekonomika piestala byt chapéana jako néco externiho a
nezavislého na jedinci a prostiedi, nybrz byla nové pojiména jako kulturni produkt a inherentni
soucast zivota jedince. Vize kulturni podminénosti ekonomiky v podstaté vedla k propojeni
téchto dvou pojmil. Kulturni obrat se v§ak nestal novym dominantnim paradigmatem, nybrz
skrze svij pluralisticky charakter vydlazdil cestu k paradigmatickému pluralismu.
V soucasném vyzkumu v ekonomické geografie tak Ize najit prvky idiografického i

nomotetického pfistupu. Stale vychéazeji pozitivisticky zaméfené vyzkumy, stejné jako



formalizované kvantitativni modelovani, ¢i problémové orientovana radikéalni ekonomicka

geografie v duchu kritického realismu.

V ramci ekonomické geografie v soucasné dob¢ existuje nékolik oblasti, jez jsou predmétem

intenzivni diskuze a vyzkumu. Patfi mezi n€ nésledujici:

(a) Metodologie ekonomické geografie: Od svych pocatki stavi disciplina na detailnim
empirickém vyzkumu, coz ji provazuje S nutnosti aplikace statistickych metod a vyuziti
velkého mnozstvi ukazateli a dat (nejcastéji HDP PPP per capita, viz [11]).
V poslednich letech vSak doslo k posuniim smérem ke kvalitativni metodologii, ktera
vyuzivé hloubkové ptipadové studie a ¢asto kombinaci kvantitativnich a kvalitativnich
dat, v€etné technik intenzivniho vyzkumu (hloubkové rozhovory, etnografie, oralni
historie, zuCastnéné pozorovani, analyza diskurzu). Tento velmi Siroky metodologicky
rdmec piinaSi Sifi poznani, avSak ziroven klade zna¢né ndroky na porozuméni
aplikovanym metodam.

(b) Teoretické zaramovani ekonomické geografie: Disciplina vychazi z premisy
dynamické Casoprostorové proménlivosti ekonomickych aktivit a siti vazeb, z ¢ehoz
vyplyva nechut’ ke konstrukci a testovani velkych univerzalnich teorii, které jsou
naopak oblibené v ekonomii (napt. Hotellingiiv model lokalizace nabidky, viz [12]).
Zakladni koncepty vyzkumu ekonomické geografie tak cCasto trpi teoretickou
nejednotnosti, kterd primarné snizuje generalizaci poznatkt za hranicemi discipliny a u
Sirsi vefejnosti.

(c) Kli¢ovy pojem ve vyzkumu ekonomické geografie poslednich dekad je globalizace,
pri¢emz disciplina vyraznou mérou piispéla k popsani a vysvétleni tohoto pojmu a tim
restrukturace globalni ekonomiky. Soucasna vina ekonomické globalizace zacala v 70.
letech 20. stoleti a byla provéazena procesy jako vznik nové mezindrodni délby prace,
narGst hegemonie nadnarodnich spolec¢nosti (nadnarodni spole¢nosti, viz [13],
transferové ceny, Vviz [14], vzrustajici vyznam globalniho finanéniho kapitalu a
finanénich center (globalni mésta, viz [15]). Nové formy komunikace a dopravy na
dlouhé vzdélenosti stejné jako pokracujici deregulace legislativnich rdmct statd tuto
globalni integraci ekonomickych aktivit a siti vazeb umoznily (viz napt. Dicken 2015).
Nekteti autofi (mezi nimi mnozstvi ekonomit) véstili, Ze s globalizaci pfichazi ,, konec
geografie “, ale opak byl pravdou. Globalizace se ukazala byt procesem, ktery nejen Ze
neodstrafiuje rozdily v mife zapojeni a ekonomické vykonnosti mezi regiony, ale

naopak jejich nerovhomérnym a hierarchicky stratifikovanym zapojenim pfispiva



Kk polarizaci rozdili historicky existujicich (napif. aglomeraéni vyhody, viz [16],
strukturalné postiZené regiony [17)]. Pfitom je tfeba uvést, ze ptuvodni geografické
rozdily v mife ekonomické vykonnosti a distribuci bohatstvi byly samy o sobé
vyznamnymi ptedpoklady pro intenzifikaci ekonomické globalizace, at’ jiz jde o vzorce
rozhodovani firem, organizaci komoditnich fetézct a produkc¢nich siti, nebo roli
globalnich finan¢nich center a offshore lokalit (napt. asijSti tygri, viz [18]).

(d) Klicovym zaméfenim, které v posledni dekadé rezonuje ve vyzkumu ekonomické
geografie, jsou interakce mezi piirodni sférou a ekonomickymi aktivitami. Po
dlouhou dobu byla diskuze o vztahu pfirody a ekonomiky redukovana na disledky
nerovnomérné distribuce nerostnych zdroji pro exploataci. Nasledné se rozvinula
diskuze o form¢ socialniho sdileni pfirodnich zdroji (napf. komunitni sdileni vody)
oproti ekonomickym zajmim soukromych korporaci. Ukazkovym tématem jsou prace
zdiraziujici environmentélni a socioekonomickou devastaci delty teky Niger v jizni
Nigérii firmou Shell. Soucasné diskuze se soustiedi predevsim na dv¢ oblasti — zdali lze
vytvofit  environmentdlné¢ udrzitelny charakter a organizaci ekonomiky
(environmentalni ekonomie, viz [19]) a jaky je vyznam (de)regulace ekonomiky pro

environmentalni a socidlni udrZitelnost Zivotniho prostiedi.

V nasledujicim textu jsou blize vysvétleny jednotlivé pojmy, s nimiz ekonomicka geografie

Casto operuje, a které byly nastinény v ivodnim textu této studijni opory.

[1] Nova ekonomicka geografie je pfistup spojeny se skupinou neoklasickych ekonomu a
geografii z USA, sdruzenych okolo vyzkumného tymu Paula Krugmana. Autofi se od pocatku
90. let snazili propojit teoretickou exaktnost ekonomickych modelt s analytickym rdmcem a
empirickou komplexitou ekonomické geografie, a to primarné skrze ekonometrické statistické
techniky prostorové analyzy. Ekonom Krugman, ktery za svoji snahu o propojeni ekonomie
s ekonomickou geografii (mimo jiné) obdrzel Nobelovu cenu za ekonomii, Usili definoval jako
prozieni, ze cely profesni Zivot piSe o ekonomické geografii, aniz by si toho byl védom.
Krugman vychazel primarné z praktického opomenuti vyzkumu ekonomické geografie ve
formalizovanych ekonomickych modelech, které extrahuji komplexni realitu, ¢imz ji zkresluji,
ale zaroven ji tak Cini pfistupngj$i $irSi nez striktné odborné vetejnosti. To dle n&j platilo pro
organizaci mezinarodniho obchodu na makro- i mikro-trovni. Snazil se tudiz navrhnout

teoretické modely, které pojmou empirickou komplexitu ekonomické geografie (vychazejici ze



silné ¢asoprostorové proménlivosti a hierarchie ekonomickych aktivit a siti vazeb na Zemi) a
zaroven udrzi interpretacni stfidmost a univerzélni (re)aplikaci. Jinymi slovy, Krugman se
pokousel ptevzit poznatky ekonomickych geografii a ucinit je ,,intelektudlné zivotaschopné*

tim, Ze je vyjadii ,,slovnikem formalnich ekonomickych modelta“.

Tento relativné novy pokus o propojeni disciplin ekonomie a ekonomické geografie vsak meél
jiz precedens v 50. letech 20. stoleti v souvislosti s kvantitativnim obratem a paradigmatem
pozitivismu. Stejné jako se brzy projevily slabé stranky kvantitativni ekonomické geografie,
doslo pocatkem 21. stoleti k odmitnuti Krugmanovych snah z pozice nové viny ekonomickych
geografii. Castednym uspéchem naopak muZe byt zaloZeni spoledné platformy — nového

casopisu Journal of Economic Geography, ktery si dal cil propojovat poznatky z obou disciplin.

[2] Nova mezinarodni délba prace (NIDL) oznacuje transformaci tradi¢ni mezinarodni d€lby
prace spojené s internacionalizaci, nikoliv globalizaci, kapitalu a produkce. Nova mezinarodni
délba prace je také spojena s ristem novée industrializovanych regionti a zemi. Nerovnomérny
rozvoj kapitalismu (jez byl definovany napft. skrze Kondrativovy cykly, viz [20]) zptsobuje,

ze distribuce globalni d€lby prace se neustale proménuje.

V obdobi fungovéni tzv. brettonwoodského systému od 40. do 70. let 20. stoleti nebyly
ekonomické aktivity, kapitdl ani pracovni sila v globalnim méfitku mobilni. Organizace
ekonomiky byla naopak uzaviena v ramci narodniho hospodafstvi a mezinarodni byl pouze
obchod s finalnimi vyrobky (vyrobenymi v ramci narodni ekonomiky). To ¢inilo z pojmu
narodni ekonomika jeden z kli¢ovych prvkl organizace ekonomiky. Ustaveni tohoto stabilniho
systému vychézelo predevsim z logiky nésledkt velké hospodaiskeé krize 30. let, pfi¢emz cilem
byla ochrana narodnich ekonomik pted turbulencemi a pfichodem dalsi rozsahlé krize. Rozklad
brettonwoodského systému v 70. letech byl spojen se snahou o vétsi flexibilitu ekonomiky,
zmirnéni vysoké nezaméstnanosti v zapadnich ekonomikach a inflace. Deregulace ekonomiky,
rozvoj mezinarodnich dohod o cle a obchodu (a z politického hlediska predev§im ekonomicka
liberalizace v Cing), progres v komunikaci a technologii dopravy umoznily roztaZeni vyroby
Vv globalnim méfitku (viz globalni produkéni sité). Nova mezindrodni délba préce reflektuje tyto
promény globalni organizace ekonomiky, kdy se mezindrodnim, resp. globdlnim, stava

samotny proces produkce, nikoliv pouze obchod s findlnimi produkty.



Rozvoj nové industrializovanych zemi ve vychodni Asii byl klicovym prvkem v procesu
transformace mezinarodni délby préace. V prvni vin¢€ se jednalo o industrializaci Jizni Koreje a
Taiwanu od 70. let (n€kteti autofi uvadi jiz industrializaci Japonska v 50. letech). Tradi¢ni
teorie zavislosti tvrdily, ze ekonomicka pozice svétového ekonomického jadra zavisi na
omezeni industrializace v periferiich. Hierarchicka transformace mezindrodni délby prace
naopak ukdzala, Ze z industrializace periferii a presunu manuélni vyroby do specidlnich
ekonomickych zon v téchto prostorech silné profituji nadnarodni spolecnosti a skrze lokalizaci

jejich usttedi a daiiovych odvodt i staty ekonomického jadra.

[3] Outsourcing je zpusob organizace produkce nebo sluzeb, ktery narostl na vyznamu
predevsim od 80. let 20. stoleti. Jednd se o systém organizace, v némz podniky uzaviraji
kontrakty s externimi subdodavateli o poskytovani uréitych komponent vyrobkl nebo ¢asti
sluzeb jako je napt. Gcetnictvi, call-centra, marketingové sluzby nebo PR sluzby. V ptipadé
pramyslové produkce se jedna o hierarchicky usporfadana patra subdodavatelskych tadu,

V nichz jsou zasazeny firmy, které produkuji dil¢i komponenty finalniho vyrobku.

Ruku v ruce srozvojem systému outsourcingu nastala transformace ekonomik ze systému
vertikéalni integrace vyroby dle paradigmatu fordismu do flexibilniho systému post-fordistické
organizace Vv kontextu globalizace, kdy se globalni napnuti produk¢nich siti stalo dostupngjsi.
Ve vetejném diskurzu se pojem outsourcing ¢asto zaménuje za podobny pojem off-shoring.
Ackoliv existuji urc¢ité podobnosti mezi pojmy, off-shoring se pfesnéji pouziva pro alokace
finan¢nich a kapitalovych toki do zahrani€i, coz je €asto spojeno s vyuzivanim existence tzv.
danovych raji. Naopak outsourcing znamena presun casti vyroby ¢i sluzeb na externiho
dodavatele, ptfi¢emz tento dodavatel navic nemusi nutné pusobit z pohledu ustfedi firmy
Vv zahrani¢i. A mnohdy se miiZe nachézet ve stejné lokalité nebo regionu jako firma outsourcing
poptavajici. Takto pojaty pojem outsourcingu se vyhyba i dal§i Casté (a¢ jinak opravnéné)
kritice, ze systém umoznuje zvySovani tlaku na nizké mzdy, omezeni pracovné-pravniho
zabezpeceni zaméstnancii a uvoliiovani environmentalnich limitd zne¢isténi vyrobou. Faktem
vsak je, Ze znacna Cast outsourcované produkce ¢i sluzeb témito neduhy globéalni ekonomiky
taktéz trpi. Pojem se v pomérné odliSnych vyznamech pouzivd i mimo tematicky rdmec

ekonomické geografie, napt. v politické geografii a kritické geopolitice.



[4] Globalni produkéni sité a vyrobni Fetézce — tyto pojmy popisuji sité/fetézce vzajemné
propojenych ekonomickych ¢innosti a odvétvi skrze vazby firem, které produkuji specificky
druh produktu nebo sluzby. Jinymi slovy, jednd se o vertikalni koordinaci mezi firmami
V raznych ¢astech vyrobniho procesu, které jsou z horizontalniho hlediska (¢asto) rozprostifené
Vv globalnim méfitku. Jako jeden z prvnich autorti pouzil tento pojem (resp. provdzany pojem
komoditni retézce) Immanuel Wallerstein v roce 1977. Autor tvrdi, Ze tato hierarchicka
distribuce organizace produkce v prostoru je jednim ze zakladnich konstitutivnich prvka
Z pohledu teorie svétového systému, tj. rozdéleni svéta na oblasti svétového ekonomického
jadra, semiperiferie a periferie. Koncept vertikdln€ (tj. hierarchicky) stratifikovanych
produkénich siti 1ze rovnéz nezéavisle na praci I. Wallersteina vysledovat ve francouzské
ekonomické geografii — pocatkem 80. let zacali autofi pro popis vertikaln¢ propojenych firem
pti produkci komponentii jednoho vyrobku pouzivat pojem filiere. Organizacni struktura
ekonomiky jako celku je nasledné chapédna jako soubor produkénich fetézcli, které, ac
potencidln¢ rozprostiené v globalnim méftitku, se na regiondlni wrovni hierarchicky
stratifikované shlukuji do primyslovych ¢i znalostnich klastrti. Vyzkumy v ramci geografie
zeméd¢lstvi zacaly ve stejné dobé (jez byla definovana transformaci ekonomické organizace na
globalni urovni) vyuzivat pojem komoditni systémy a pozdéji komoditni fetézce, aby popsaly
strukturu mezinadrodniho obchodu se zemédé€lskymi produkty zrozvojovych zemi, které
smétuji na trhy zemi ekonomického jadra (napi. kava). V ramci tohoto pojmu byly popisovany
interakce a (nerovné) vazby mezi primarnimi péstiteli, jejich organizaci, logistikou dopravnich
a marketingovych systémi a geografickym rozprostienim (resp. koncentraci) hlavnich trha.
Mnohé tyto vyzkumy jsou spojeny s americkym geografem a sociologem G. Gereffim. Analyza
produk¢énich ¢i komoditnich vazeb vychdzi ze zaméteni na roli aktérti v ekonomice (nejcasteji
firem), které se pohybuji v rdmci socio-geografického prostiedi, jimZ jsou castecné¢ omezeny,
ac zaroven ho svou Cinnosti ptetvareji (viz teorie strukturace). Timto se koncept rozchazi

s tradi¢nimi teoriemi zéavislosti, které vychazeji ze strukturalismu.

S ohledem na rtst vyznamu preferenci zakaznikd pro rozhodovani firem zacaly vyzkumy
V odvétvi odévniho primyslu od konce 80. let operovat s pojmem produkénich fetézci fizenych
nikoliv firmou, nybrz kupujicimi. Do této inovace konceptu siti a fetézci patii napt. poptavka
po etickych produktech tzv. fair trade, zvysujici se dtiraz na kvalitu produkce nebo (v ptipadé
geografie zeméd¢lstvi) rust organickych potravin. Vyzkumy v tomto ohledu maji vyznamnou

aplikacni rovinu, nebot piinaseji transparentnost do jinak skryté organizace vyrobnich a



komoditnich fetézcl rozprosttenych v globalnim méfitku, ¢asto v nedostupnych specialnich

ekonomickych zonach ¢i perifernich regionech rozvojovych zemi (v ptipadé zeméd¢€lstvi).

[5] Znalostni Kklastry a teritorialni produkéni komplexy oznacuji prostorové shluky
specializovanych, vzajemné propojenych ekonomickych aktivit a formalnich i neformalnich siti
vazeb, které jsou spojené s vyuzivanim aglomera¢nich vyhod. U znalostnich klastrti dochazi
k produkeci technologickych inovaci, které jsou vystupem interakci mezi firmami v klastru a
védecko-vyzkumnymi institucemi, typicky univerzitami nebo jejich specializovanymi
pracovisti. Provazanost firem v Klastru s vefejnymi nebo semi-vefejnymi institucemi je tudiz
zasadni pro socialni a ekonomickou proliferaci klastru. Mistni pracovni trh klastru je vétSinou
velmi specificky, odpovidajici odvétvovému zaméteni komplexu, ¢ehoz je dosazeno skrze
imigraci i nastaveni zaméfeni mistnich univerzit. Napf. uspéch vyznamného klastru v Kalifornii
— Silicon Valley — je postaven na spolupraci se Stanfordskou univerzitou a p¥ipadné univerzitou

v Berkeley, stejné jako s dal$imi regionalnimi institucemi.

Znalostni klastry je pojem spojovany s praci ekonoma Michaela Portera, ktery je definuje jako
koncentrace v prostoru vzajemné provazanych firem jednoho odvétvi, jejich specializovanych
dodateltl, firem v pfibuznych odvétvich a ptidruZenych instituci jako jsou univerzity, agentury
nebo obchodni asociace. Tito aktéfi v ramci klastru si jednak konkuruji, ale zaroven vzajemné
spolupracuyji, at’ jizZ ve formalni nebo neformalni rovin€. Podle Portera dochdzi v ramci klastru

ke ¢tyfem procestm, které tvoii soucasti tzv. Porterova diamantového modelu:

(@) zvyseni informacnich tokti mezi hlavnimi a pfidruzenymi odvétvimi,

(b) zlepseni trzniho povédomi firem skrze koncentraci poptavky v ramci klastru,

(c) tlaku na technologické inovace produkce z divodu intenzivni konkurence,

(d) vyuzivani aglomeracnich vyhod napft. pro dostupnost kvalifikované pracovni sily, coz

napomaha firmé ke konkurenceschopnosti nejen v ramci klastru, ale téz globalné.

Kromé ekonomické pozice jsou pro uspéch klastru kli¢ové 1 socialni vazby mezi ekonomickymi
aktéry navzajem, vCetn¢ vazeb mezi aktéry a prostfedim, coz dle Portera ptispiva k cirkulaci a
vymeéné informaci a hodnot. Za jednu z kli¢ovych konkurencnich vyhod firem uvnitt klastru
jsou povazovany volny tok formalnich i neformélnich informaci, ptenos znalosti a cirkulace
kvalifikované pracovni sily napfi¢ jednotlivymi ekonomickymi aktéry ¢i institucemi. Koncept

klastru neni v literatufe ekonomické geografie zcela novym. Pocinaje praci A. Marshalla (1890)



o prumyslovych okrscich se objevovaly myslenky o vyznamu nejen geografické koncentrace
ekonomickych aktivit a jejich provazanosti. Tyto myslenky pozd¢ji poslouzily téz k formulaci
teorii o uc¢icich se regionech ¢i inovativnim prostfedi. S ristem vyznamu znalostni ekonomiky
a zvySenim role mést a regiont v poslednich desetiletich tento trend dale zintenzivnil. Neni tak
divu, Ze se koncept znalostniho klastru stal ¢astym namétem usili regionalnich politik pii snaze

o pozvednuti mistniho socioekonomického prostiedi.

Znalostni ekonomika je obecné feceno ekonomicky systém, ve kterém dominuje produkce a
sluzby naro¢né na kvalifikovanost a vstupni ¢i procesni znalosti. Odbornost pracovniki a
technologické inovace umoziiuji tuto transformaci a jsou tak zakladem tspéchu firem, lokalit
¢i regionti. Myslenka znalostni ekonomiky pochézi z vyzkumi transformace zpracovatelského
pramyslu koncem 60. let 20. stoleti, kdy byla vyuzita pro vysvétleni konkurenceschopnosti
firem. Vyznam konceptu znalostni ekonomiky dale posilil s obecnou transformaci ekonomik
k terciarizaci a s novou mezinarodni délbou prace. V SirS§im socio-politickém ramci snaha o
posun do znalostni ekonomiky piedpoklada investice do Skolstvi na podporu zmén smérem ke
specializovanym znalostem high-tech primyslovych odvétvi a odvétvi kvartéru a kvintéru.
Koncept znalostni ekonomiky v sobé bezdeéky nese i problém geografické nerovnomeérnosti
disledkt ekonomické globalizace a globalni ekonomické transformace, nebot’ implicitné
predpoklada, Ze ekonomiky jadrovych makroregioni budou vidéimi silami ekonomiky
znalosti, zatimco dé€lba prace v ekonomicky se rozvijejicich zemich se budou zaméfovat na
montaZni produkci s niz8i pfidanou hodnotou. Z mnoha analyz v ramci ekonomické geografie
je pfitom zfejmé, Ze vyznam téchto ¢innosti je kli¢ovy nejen pro produkci zna¢ného mnoZzstvi
vyrobkll denni potieby, ale i pro udrzeni vyznamu cinnosti klasifikovanych jako soucast

znalostni ekonomiky.

[6] Fordismus je termin pouzivany k popisu vyrobnich technik a spole¢enskych podminek
V souvislosti se jménem amerického primyslnika Henryho Forda v prvni poloving 20. stoleti.
Ford zptisobil revoluci ve vyrob& automobilli, stejné jako v primyslové vyrobé obecné,

prostiednictvim systému organizace, ktery byl zalozen na ¢tyfech hlavnich principech:

(a) vertikalni integrace produkce, v niz vSechny prvky vyrobniho procesu probihaji na

jednom misté a v rdmci rozdélenych tkont podél vyrobni linky,



(b) védecké fizeni produkce skrze aplikaci zasad taylorismu, coz umozZni zvySeni
produktivity pracovnikd,

(c) standardizace nabidky do omezeného poctu (nebo pouze jednoho) modelt vyrobku, coz
posili uspory z rozsahu vyroby,

(d) masova spotieba jako rezim akumulace, ktery je pohanén skute¢nosti, Ze pracovnici jsou
placeni tak, aby se sami mohli stat spotiebiteli jimi vyrabéného zbozi, ¢imz vytvareni

reprodukujici se poptavku po zbozi.

Fordisticky systém produkce byl Siroce aplikovan i mimo odvétvi automobilového pramyslu,
napfi. v potravinaistvi ¢i dokonce filmovém priamyslu. Povale¢na ekonomicka obnova Evropy
v obdobi 50. az 70. let, kdy byl fordismus velmi rozsifen, se kvili bezprecedentnimu
ekonomickému rlstu a vysoké stabilité¢ oznacuje jako ,,zlaty veék fordismu®. Avsak ty stejné
principy, které vedly k masivnimu rozsiteni fordismu, vedly v 70. letech také k jeho ptekonani.
Spotiebitel¢ zacali odmitat homogenitu nabidky vychéazejici zuniverzalniho zplsobu
fordistické vyroby. Védecké fizeni vyroby a predevsim rozélenéni prace do monoténnich,
neustale se opakujicich ¢innosti zptsobily deskilling zaméstnancti a vedly k nespokojenosti a
protestim. Navic ekonomickd nestabilita 70. let, spojend priméarné s ropnou krizi, vedla ke

zpomaleni rustu mezd, ¢imz se cely reZzim akumulace, na némz byl fordismus zaloZen, stal

rizikovym.

Kone¢nou fazi fordismu provazely socialni boufe zaméstnancl, ktefi protestovali proti
striktnimu oddé€leni managementu a délnickych pozic. Tento systém vychdzejici z principl
taylorismu vytvarel malé piilezitosti ke kariérnimu postupu a vedl k zacykleni v monotonni
¢innosti bez vyrazného nartistu mzdy v €ase. Fordistickd organizace produkce byla postupné
opousténa a nahrazovana tzv. post-fordismem, a¢ tuto zménu nelze vnimat jako kompletni zanik
aplikace fordismu ve vyrobé. Z geografického hlediska je zajimavé studovat pozici
primyslovych regiontl, které v obdobi fordismu narostly na vyznamu a po jeho piekonani se
potykaji s nutnosti ekonomické restrukturalizace. Ze socialniho hlediska jsou pak dosud

diskutovany dusledky genderového rozdéleni prace a roli, které fordismus siln¢ prohloubil.

[7] Taylorismus je soubor pracovnich postupt vyvinutych na pocatku 20. stoleti na zaklade
principl ,,védeckého managementu* americkym inZenyrem F. Taylorem. Pfi definici téchto

principii ¢erpal Taylor z priimyslové praxe, kterou nejprve zavedl ve svych tovarnach. Zakladni



princip spocival v roz¢lenéni vyrobnich ¢innosti do jednoduchych standardizovanych ¢asti,
které kazdy zaméstnanec neustale opakoval, ¢imz dosahl v ¢innosti vEétSi zrucnosti a tim
efektivity. V ramci tovarny byly tyto ¢innosti nasledné propojeny do piesné koordinovanych a
peclivé kontrolovanych sekvenci. Pracovisté tak bylo organizovano dle piisné strukturované
choreografie. Systém také prispé€l ke striktnimu odd€leni fizeni od standardizované montazni
prace a omezil kariérni riist zaméstnanct skrze zacykleni prace do jednoho pracovniho ukonu.
Zaméstnanci se tudiz zavadéni systému Casto znac¢né branili, nebot’ vedl k degradaci jejich

prace a kariérnich vyhlidek.

Vysledkem uplatnéni taylorismu je tak pfisn€é organizovand délba prace, ve které
nekvalifikovani pracovnici vykonavaji jednoduché, opakujici se vyrobni postupy, zatimco
kvalifikovani techni¢ti a fidici pracovnici vykonavaji funkce spojené s vyzkumem, designem,
kontrolou procest a kvality, koordinaci, financemi a marketingem. V podminkach ,,zlatého
veku fordismu ““ a vysokého ekonomického ristu v USA a zapadni Evropé dochéazelo 1 v ptipadé
manualnich zaméstnanct ke kontinualnimu rustu mezd, coz ¢inilo systém pracovnich podminek
a omezeného kariérniho ristu snesitelnym. Pozd&jsi aplikace principt taylorismu v Asii, Africe
¢i Latinské Americe vSak byla provedena v odlisném ekonomickém a instituciondlnim ramci,
coz vedlo k vykofistovani prace. Transformace organizace fordistické produkce dle premis
post-fordismu vedla k omezeni fragmentace prace a striktnimu oddé€leni fizeni a manualnich
¢innosti, avSak v oblastech mimo euroatlanticky prostor bylo mnoho prvki taylorismu ve

vztahu k zaméstnancum zachovano.

[8] Post-fordismus pojednava o souboru vyrobnich technik, které jsou postaveny na flexibilité
organizace produkce i pracovni sily a na kvalitativnim rozriznéni vyrobki. Tyto prvky odlisuji
post-fordistickou organizaci od fordistického diirazu na standardizaci a uniformitu produkce.

Konkrétni charakteristiky post-fordismu tudiz jsou:

(a) flexibilita projevujici se pracovnimi kontrakty (prace na ¢aste¢ny uvazek a ¢asové nebo
funkéné omezené dohody, které umoznuji flexibilni nasazeni pfi zvySené poptavce a
rychlé ukonceni pracovniho vztahu pifi poklesu poptavky), a technologickymi
charakteristikami vyroby, kterd vyzaduje pfeprogramovatelné vyrobni prostfedky za

ucelem produkce Siroké nabidky typt zbozi,



(b) vertikalni dezintegrace vyroby, ktera je v ostrém Kkontrastu s integraci vyroby do
jednoho zavodu dle premis fordismu — post-fordisticka vyroba spoléha na komplexni
sit’” subdodavateli s flexibilnimi kontrakty, ktefi mohou rychle reagovat na zmény
poptavky,

(c) diraz na Sirokou nabidku typu zbozi z divodu selektivity spotiebitelti a heterogenity
trhil, na néz zbozi smétuje,

(d) princip just-in-time, ktery minimalizuje nadvyrobu a potiebu skladovych a vazanych
finan¢nich kapacit, a zdroven vyzaduje piesnou logistiku organizace vyroby, vytvaieni
sdilenych hospodafskych prostor mezi zemémi v rdmci makroregionli a umoziluje
pruzné reagovat na zmény poptavky (viz dale),

(e) rozvoj vyznamu marketingu pro piedvidatelnost a usmérnovani poptavky z hlediska

producentd.

Casto se udava, ze post-fordismus vznikl jako reakce na ekonomickou krizi 70. let 20. stoleti
(ropna krize), kdy se fordismus jako zpiisob vyroby a rezim akumulace stal nestabilnim a
dlouhodobé neudrzitelnym. Na druhou stranu mnoho postupi spojenych s post-fordismem
existovalo jiz pfed vznikem samotného fordismu a spiSe nez vynalezeny byly od pocatku 80.
let znovuobjeveny. V ekonomické geografii je klicovym dusledkem transformace ekonomiky
smérem k post-fordismu vzrlstajici vyznam znalostnich a vyrobnich klastri, nebot’
aglomeracni vyhody, které klastry pfinaseji, jsou klicovym predpokladem pro flexibilitu
vyroby.

[9] Princip just-in-time je Systém vyroby na zaklad¢ systému subdodavek, které jsou flexibilné
prizptsobitelné poptavce a samotné vystupy jsou dodavany kratce poté, co byla zaregistrovana
poptavka po hotovém zbozi. Princip just-in-time byl vyprecizovany japonskymi vyrobci
automobilll, aby byl ndsledné napodobovan severoamerickymi a evropskymi firmami, které jej
rozsitily do §irSi Skdly primyslovych odvétvi (napt. vyroba pocitact). Jednim z cila je snizit
mnozstvi kapitadlu vyrobct, které je vazané ve skladovanych zasobach komponent vyrobku i
findlnich produktd. S tim jde ruku v ruce zmenSeni narokl na skladovani samotné. Pfidana
hodnota omezeni skladovani je snizeni chybovosti, kterd vznikd poSkozenim pfi skladovani.

Princip umoziuje vyrobciim pruzné reagovat na ménici se pozadavky trhu.



[10] Maquiladoras je pojem, ktery oznacuje typ montaznich zavodi v severnim Mexiku, které
vyrabéji zbozi pro export na americky trh. Maquiladoras byly zavedeny mexickou vladou v roce
1965, kdyz byl zahdjen program industrializace pohrani¢ni oblasti mezi Mexikem a USA.
Snahou bylo piekonat vazné socialni a ekonomické problémy mést podél této hranice.
Intenzifikace systému maquiladoras nastala po podepsani Severoamerické dohody o volném
obchodu (NAFTA) v roce 1994. Americké firmy vyrabéjici v Mexiku mohou bez omezeni
celnimi bariérami exportovat vyrobky na trh do USA. Firmy tento systém vyuzivaji z divodu
levnéjsi ceny prace, nizkych korporatnich dani a volné€jSich ekologickych ptedpisti a limiti
environmentalniho znecisténi. S rozvojem systému maquiladoras byva €asto spojovan 1 pojem
off-shoring. S postupem c¢asu zacaly vyrobu v pfihrani¢ni oblasti Mexika (pfedevSim ve
méstech Tijuana, Ciudad Juarez a Matamoros) uskuteciiovat i evropské a japonské firmy
dovazejici na americky trh. Dohoda vyrazné prospiva nejen firmdm, ale tézZ americkym
spotiebitelim, nebot’ snizuje cenu produkovaného zbozi. Jedna se piedevSsim o vyrobu
elektroniky, komponent pro automobilovy pramysl, odévy, plasty, nabytek a domaci
spotiebi¢e. Odhadem v systému pracuji 2 miliony zaméstnanct ve vice nez 5 000 firméach, které

jsou oficialné registrovany.

Montazni ¢innosti ndro¢né na pracovni silu zlstavaji zdkladem struktury Cinnosti systému
maquiladoras — cca 75 % vSech pracovnich mist jsou délnické a jiné technické pozice, zbytek
piipadé vétSinou na administrativu. Pracovni podminky v tovarnach jsou ¢asto povazovany za
problematické, nebot’ kromé nizké mzdy (od necelého 1 dolaru/20 K¢ na hodinu) a dlouhé
pracovni doby (neziidka 10 a vice hodin Sest dni v tydnu) jsou zaméstnanci nuceni Zit v chudych
okrajovych ¢tvrti velkych mexickych mést, kde €asto chybi elektiina a dalsi zakladni socialni
infrastruktura. I ptes (selektivni) zlepSeni podminek prace v posledni dekadé zlstava systém
plny otazek pracovné-pravniho, socidlniho a environmentalniho charakteru. Tento progres je
také brzdén konkurenci z Ciny, které ve specidlnich ekonomickych zoénach udrzuje

porovnatelné €1 horsi (tj. pro produkei levnéj$i) podminky produkce.

[11] HDP PPP per capita — prvng, hruby domaci produkt (HDP) je ukazatel penézniho odhadu
hodnoty zbozi a sluzeb vyrobenych v ramci domaci ekonomiky za dané casové obdobi.
Z ukazatele jsou naopak vylouCeny investicni vydaje, nepiimé dané, dotace a hodnota
meziprodukti, kterd je zahrnuta do hodnoty findlniho vyrobku. Ukazatel HDP byva preferovan

pied hrubym narodnim produktem (HNP), nebot’ do né&j je zahrnuta hodnota zbozi a sluzeb



vyprodukovana na daném tzemi (napf. statu, regionu) bez ohledu na vlastnictvi podnik, které
k produkci ptispély, a naopak je z n¢j vyloucen Cisty piijem doméacich firem ze zahrani¢i. Tim
Iépe slouzi k urceni ekonomické aktivity dané prostorové jednotky. Mezinarodni srovnani
souhrnného HDP neni mozné kvili odliSnym popula¢nim velikostem stati svéta. Z tohoto
duvodu se ukazatel ¢asto vyjadiuje jako HDP na obyvatele (na hlavu, tj. per capita). Avsak i
pfi této relativizaci je mezinarodni srovnani problematické, nebot” dochazi ke kolisani hodnot
meén skrze plovouci sménné kurzy. Rovnéz cenova hladina, kterd ovliviiuje finan¢ni vyjadieni
produkce, je mezi staty i1 regiony svéta vyrazné odlisSna. Proto se pro mezindrodni i
meziregiondlni srovnani pouziva ukazatel HDP na obyvatele dle parity kupni sily (PPP), t;.
HDP PPP per capita. Parita kupni sily se odvozuje z hodnoty ndklad za zbozi a sluzby

odhadem z tzv. spotiebniho kose.

Ukazatel HDP (vcetné relativizovaného vyjadieni HDP PPP per capita) je neziidka chybné
interpretovan jako ukazatel Zivotni trovné. Avsak faktory klicové pro komplexni uréeni zivotni
urovné regionu ¢i statu, jako je volny cas, kvalita Zivotniho prostfedi, mira socialniho
zabezpeceni a dalsi, nejsou pti konstrukei ukazatele zohlednény, a tudiz toto vyvozovani je
ptinejlepSim nepiimé, Casto dokonce velmi zkreslujici. I pfesto HDP zlstavd nejcastéji

vyuzivanym ukazatelem ekonomiky.

[12] Hotellingiiv model lokalizace nabidky popisuje klasicky model lokaliza¢ni strategie
firem, které se snazi maximalizovat sviij podil na trhu a tim zisk skrze zmenseni podilu na trhu
pro konkurenci. Pivodni model vytvofeny koncem 20. let 20. stoleti H. Hotellingem vychazel
ze zjednodusen¢ho predpokladu existence dvou firem, které soutézi o podil trhu. Prostorovy
rozsah trhu je vyjadien linedrné a model piedpoklada, Ze zakaznici jsou v ramci tohoto prostoru

rozmisténi rovhomérné.

Jako ptiklad se nejcastéji udava situace dvou prodejcti zmrzliny vzajemné si konkurujicich na
plazi (linearni tvar trhu a pravidelné rozmisténi zdkaznik(). Model naznacuje, Ze bez ohledu na
vychozi umisténi budou mit prodejci tendenci koncentrovat se do stiedu plaze, odkud kazdy
obsluhuje ptesné polovinu plaze. Timto posunem do stiedu plaze pfitom prodejci zabezpeci, Ze
konkurence neziska vétsi podil na trhu, neZ maji oni. Naklady na dopravu (finance/Cas) ke zdroji

nabidky tak nese zakaznik.



[13] Nadnarodni spole¢nosti (NNS; TNC) — kapital se po Zemi pohybuje v n¢kolika formach
— vtéleny do obchodnich tokl materidlt, zbozi a sluzeb, investovany do akcii, dluhopist ¢i
drzby zahrani¢ni mény. Klicovym aktérem v ramci této cirkulace kapitalu jsou nadnarodni
spolecnosti. Tyto prostorové az globalni firmy investuji vlastni kapitdlové zdroje v zahranici
skrze tzv. piimé zahrani¢ni investice (FDI), a to za icelem zapoceti vyroby zbozi nebo produkce
sluzby. Pfimé zahrani¢ni investice mohou zahrnovat tzv. investici na zelené louce, tj. vytvoreni
zcela nové vyroby ¢i produkce. DalSim (a castéjSim) typem FDI je odkup jiz existujici
zahrani¢ni spoleCnosti nebo jeji podstatné casti. Aby se jednalo o FDI, musi firma disponovat
efektivni kontrolou nad touto off-shore operaci, ackoliv neni nutné, aby vlastnila 100 % aktiv
(vlastnictvi). Pro odliSeni pfimé zahrani¢ni investice od akvizice se predpoklada, ze u
zahrani¢ni firmy dojde knavySeni =zékladniho kapitdlu, rozsahu produkce, nebo
k technologickym inovacim ve vyrob¢. Nadnarodni spole¢nosti vSak bézné uskuteéiuji oba
typy ptevzeti zahrani¢nich firem — investi¢ni i akvizicni. Zisky pro TNC ze zahrani¢ni produkce
mohou byt bud’ reinvestovany v zemi svého vzniku, nebo tzv. repatriovany do zemé pivodu
TNC a investovany na zcela jiném misté. V tomto druhém piipad¢ dochazi k systematickému
odlivu kapitalu z hostitelské ekonomiky, coz vytvaii dlouhodoby negativni efekt na
socioekonomicky a regionalni rozvoj a pfispiva k nerovhomérnému rozvoji v ramci globalniho

kapitalismu.

Motivaci nadnarodnich spolecnosti pro ptesun Casti své produkce zbozi ¢i sluZzeb do zahrani¢ni
klasicky byla snaha o kontrolu nad pfirodnimi zdroji. Pozd€j$i motivace obsahovaly hlavné
tendence K usporam vstupd skrze levnéjsi cenu pracovni sily, pracovné-pravni organizaci
produkce a volngjsi limity environmentalniho znecisténi. Rozpéti produkce do rtiznych ¢asti
svéta zpusobi, ze TNC dosahuje Gspor z rozsahu a disponuje silou pfesouvat kapitdl mezi
jednotlivymi misty na Zemi s ohledem na odli$nou miru ziskovosti, ¢imz se svymi moznostmi
dostava nad ramec vyznamu mnoha statl svéta. TNC tak mohou vici statim uplatiovat
natlakovou politiku a usilovat o ziskani pobidek z vefejnych rozpocti pro dalsi své zahrani¢ni
investice. Tyto kroky umozni nadnarodni spolecnosti posilit svoji konkurenceschopnost na
svétovych trzich a udrzet si dominantni postaveni. S rozvojem ekonomické regulace
V nadnarodnim méftitku (napt. v EU) roste vyznam piimych zahrani¢nich investic nadnarodnich
spole¢nosti pro udrZeni bezcelniho pfistupu na trhy zemi v rameci téchto integracnich seskupent

(oproti pfimému exportu z domovské zem¢).

Rozmisténi organiza¢ni strategie nadnarodnich spolecnosti v globalnim méfitku castecné

odpovida pfedpokladiim klasickych ekonomickych teorii. Ty pfedpokladaji, ze kapital bude



proudit z mist, kde je ho dostatek a jeho cena nizka, do mist, kde je ho malo a jeho cena vyssi.
To znamena plosny odtok ze zemi svétového ekonomického jadra do rozvijejicich se
semiperifernich a perifernich zemi. Jiné teorie dale predpokladaji, ze kapital bude proudit
Z oblasti s vysokymi naklady do oblasti s niz§imi néklady, coz op&t implikuje piesuny ze stati
ekonomického jadra s vysokymi naklady na pracovni silu a silnymi regulacnimi ramci do zemi
ekonomické periferie (viz nova mezinarodni délba prace). Na druhou stranu je podil toku
kapitalu mezi jadrem a periferii jen ¢asti finan¢nich tokll v globalnim méfitku a vétSina FDI ve
skute¢nosti proudi mezi ekonomicky vyspélymi zemémi. Napi. americké TNC investu;ji
ptevazné v zapadni Evropé a Kanad¢, zatimco evropské firmy vyrazné€ investuji v ostatnich
evropskych zemich a taktéz v Severni Americe. Jen mensina investic proudi ve skute¢nosti do
nov¢ industrializovanych zemi napt. v jihovychodni Asii. Dokonce i TNC ze zemi
semiperiferie ¢i periferie (napt. Cina) investuji rad&ji v Severni Americe a Evropé. Pfikladem
takovychto investic mize byt koupé firmy IBM c¢inskou spolecnosti Lenovo. Toto vychyleni
predpokladil teorii naznacuje, ze pristup na trh je v poslednich dekadach dulezitéjsi motivaci

nez uspora naklada.

Navzdory posunim distribuce FDI smérem k zemim svétového ekonomického jadra maji
nadnérodni spole€nosti stale vyrazny dopad na rozvijejici se zemé, v nichZ piisobi. AvSak ani
distribuce produkénich siti smérem k t€émto zemim neni prostorové rovnomérnd, nybrz zna¢né
selektivni. Sméfuje tak piredevSim na rychle rostouci trhy zemi napf. v jithovychodni Asii.
Podivame-li se na geografickou koncentraci globalnich ekonomickych aktivit z multi-
méfitkového hlediska, 1ze vidét rozdily v distribuci mezi jadrovymi a perifernimi zemémi a
V ramci zemi ekonomické periferie mezi rychle rostoucimi a stagnujicimi. Zaroven ani uvnitt
téchto zemi neni distribuce ekonomickych aktivit rovnomérné rozmisténa, coz vysvétluje napft.
teorie klastri nebo tzv. gateways. Geograficka koncentrace ekonomickych aktivit na vice
méfitkovych urovnich je tudiz integralni soucasti soucasné globalni organizace. V nasledujicich
dekadach lze o€ekavat dalsi transformaci rozlozeni sit€ vazeb v ramci TNC, nebot’ pokroky
V automatizaci vyroby sniZuji vyznam prostoroveé vazanych nékladii na pracovni silu. Jednou
Z variant je postupny navrat (automatizované) montazni vyroby do ekonomicky rozvinutych
zemi, piipadné urychleni jeji koncentrace v rychle rostoucich nove industrializovanych zemich.
Stagnujici zem¢ svétové ekonomické periferie jsou vnimany (Casto kolonidlni optikou) jako
produkéné nezkusené, nestabilni a potencialné rizikové z hlediska navratnosti investice TNC,

které se tak investicim do téchto zemi vyhybaji.



Nadnarodni spolec¢nosti jsou trvalym predmétem silnych politickych debat. Nékteii véri, ze
postupnou difuzi investic v podob¢ kapitalu, technologii, know-how a technik manazerského
fizeni podniti ekonomicky rist a modernizaci ekonomiky hostitelské periferni zemé. Napf.
piedpoklady teorie stadii rtistu povazuji TNC za idealni prostiedek pro piekonani prekazek na
cesté¢ k rozvoji a ekonomické konvergenci. Jini autofi naopak tvrdi, ze TNC jsou zodpovédné
za nerovnomeérny rozvoj a brzdéni zemi ,.tietiho svéta“ tim, ze dominuji mistnim trhiim, na né¢z
nepusti potencidlni doméci konkurenci a repatriuji kapital ve formé ziskti do domovské zemé,
¢imz prispivaji nejen k udrzovani polarizace v globalni distribuci bohatstvi, ale i K jejimu
dal§imu prohlubovani. Nad rdmec ekonomické geografie je v politické geografii velké téma
vztah TNC a autoritaiskych vlad porusujicich lidska prava, pficemz v mnoha piipadech bylo

prokazano porusovani lidskych prav i ze strany samotnych spole¢nosti (viz Dicken 2015).

[14] Transferové ceny oznacuji pfevadéni kapitalu ve formé ziskt z produkce zbozi ¢i sluzeb
mezi nékolika semi-autonomnimi pobockami v ramci velké organizace firmy. Tato praxe je
nejcastéji spojovana s nadnarodnimi spole¢nostmi, které tim vyuzivaji rizné vyse korporatni
dané, dané z ptidané hodnoty, celni ¢i jiné bariéry obchodu, nebo rozdily ve sménnych kurzech.
Konkrétni podoba transferovych cen je utvafena v ramci firemniho G¢etnictvi skrze stanoveni
cen za interni transakce mezi pobockami téze firmy, které ptisobi pravé v zemich s riznymi
narodnimi jurisdikcemi. Cilem TNC je timto zplisobem minimalizovat naklady nebo
maximalizovat zisky. Firmy mohou napf. G¢tovat vysoké ceny za polotovary zasilané k dal§imu
zpracovani do pobocek firmy v zemich s vysokymi dafiovymi sazbami. Tim dosahnou sniZeni
dan¢ ze ziski generovanych kompletaci produktu. Je pravdépodobné, Ze s pokracujici
globalizaci a globélni provazanosti vyroby dojde ke zvySeni moznosti firem pro aplikaci
transferovych cen. Ackoliv, jak tvrdi Dicken (2015), tato praxe je zavisld na existenci rozdila
mezi zemémi v korporatni dani, tarifech, clu nebo sménném kurzu. Vyrovnavani danovych
sazeb v globalnim méfitku a potlaceni existence danovych raji by mélo pozitivni efekt na
omezeni této praxe. Problémem je, Zze pro vlady je velmi obtizné ziskavat dikazy o praxi
transferovych cen a jejich rozsahu, nebot’ vychazeji z ucetnictvi uvnitt firmy. Pfesun ziskl
Z mist s vysokou mirou zdanéni do oblasti nizkymi sazbami korporatni dan¢ pravdépodobné

bude problémem i do budoucna.



[15] Globalni mésta — pojem oznacuje mésta, ktera jsou hlavnimi uzly globalni ekonomiky a
centry fizeni ekonomické produkce, obchodu a diftize informaci, a odvozen¢ od toho téz
kulturni a politické moci. Jiz od 19. stoleti se rizna mésta (typicky Patiz, Londyn) titulovala
jako globalni, nicmén¢ soucasny pojem piinasi systemati¢nost rozliSeni na zakladé pritomnosti
funkci ekonomického rozhodovani, které maji dosah v globalnim métitku. To vychazi ze
situace, kdy hlavni svétové TNC maji své centraly pravé v téchto meéstech, pfi¢emz odtud
rozhoduji o organizaci globalnich produkénich siti a komoditnich fetézca, pies které protéka az
80 % mezindrodniho obchodu ve svété. Toto chapani globalnich mést tudiz evokuje
provazanost pojmu s teorii svétového systému a vyzkumem nové mezinarodni délby prace.
Globalni mésta jsou konceptudlné na pomyslném vrcholu hierarchicky stratifikované pyramidy
ekonomického vyznamu mist v globalni ekonomice. V soucasné dobé ptevazujici pohled na
globalni mésta rozliSuje nckolik fadh téchto meést, pficemz tady se lisi dle akumulace
vyznamnych fidicich funkci ve méstech. Prvni fad svétovych mést obvykle obsahuje New York
a Londyn, pfipadné v §ir§im pojeti i Tokio a Pafiz. Je otazkou, co s pozici Londyna udélé odliv

ustfedi firem v souvislosti s tzv. Brexitem.

Vyzkumy v ekonomické geografii ¢asto pracuji s vnitinim prostfedim globalnich mést, v nichz
zkoumaji vliv globalni transformace na riist socidlni polarizace a socioekonomické segregace
méstskych ¢tvrti. S témito procesy se vazou pojmy jako gentrifikace, ghettoizace ¢i pfesun moci

mezi vefejnym a soukromym sektorem pii méstském planovani.

[16] Aglomeraéni vyhody jsou faktory uspor firem vychazejici z koncentrace produkce zbozi
nebo sluzeb do blizkosti jinych firem ve stejném nebo podobném odvétvi. Aglomerace takto
vede ke kolektivnim tUsporam skrze spolecné vyuZivani dopravni infrastruktury,
komunikac¢nich tokt a dalSich sluzeb. Aglomerace také usnadiiuje rychlou cirkulaci kapitalu,

zboZi a prace, kdy firmy sdili (napf. kvalifikovany) pracovni trh s dal§imi firmami.

Tato situace usnadiiuje pienos technologii a know-how, coz jsou kliC¢ové prvky konceptu
znalostnich klastru, které rovnéz vyuzivaji specifického typu aglomeraénich vyhod. Historicky
existuje silna tendence ekonomickych aktivit k prostorové koncentraci, ¢ehoz divodem jsou

praveé aglomeracni Gspory.



[17] Strukturalné postizené regiony jsou takové regiony v nichz v poslednich dekadach doslo
k trvalému poklesu primyslové (zejména zpracovatelské) ¢innosti a kapacity. Jinymi slovy,
jedna se dlouhodobou a silnou formu deindustrializace dfive intenzivné industrializovanych
regionl. Tento proces muiiZze zahrnovat absolutni nebo relativni pokles primyslové produkce,
zaméstnanosti, piipadné vSech prvkii dohromady. Pfiiny deindustrializace spocivaji ve
stejnych faktorech, které zpusobily transformaci mezinarodni délby prace a vedly k rapidni
industrializaci novych zemi (do nichz se velkd ¢ast primyslu z tradi¢nich pramyslovych
regionu presunula). Restrukturalizaci ekonomickych aktivit v regionu a revitalizaci mistniho
prostredi ¢asto brzdi nadmérnd infrastrukturni primyslova zatéz, které je poziistatkem masivni

industrializace regionu v minulosti.

[18] Asijsti tygii — popularizujici nazev zemi vychodni a jihovychodni Asie, které zaznamenaly
bezprecedentné vysokou miru hospodarského riistu pocinaje 60. lety 20. stoleti az do pocatku
asijské hospodarské krize v roce 1997. V nékterych ptipadech se nastup ,asijskych tygri
udava od ekonomické obnovy Japonska po druhé svétové valce, vétSina vyzkumi vsak jako
prvni vinu definuje ekonomicky rist spojeny s industrializaci Jizni Koreje, Taiwanu, Singapuru
a Hongkongu. Od 80. let 20. stoleti se ekonomicky boom rozsitil do jihovychodni Asie. V této
souvislosti se hovoti 0 druhé vIn¢ asijského ekonomického zazraku (asijskych tygri), kam patii
konkrétné Thajsko, Malajsie a Indonésie. Nékteré prace o rapidnim ristu Ciny od konce 80. let
tuto zemi rovnéz fadi do druhé viny. Zprava Svétové banky (1993) formalizovala toto
pojmenovani a zdroven piedpokladala, ze tento bezprecedentni riist je mozné replikovat téz
dalSimi zemémi. Zprava obecné pfipisovala vyznam neoliberdlnim politikam ekonomické
liberalizace a otevieni ekonomiky globalnim vliviim, véetné deregulacnich kroka statu pro
posileni exportu, sniZzeni urokovych sazeb pod trzni troven, a vytvoreni systému pobidek pro
konkrétni exportni odvétvi. Zprava se vSak setkala i s kritikou nekritické adorace problematické
neoliberalni doktriny a ptehliZeni institucionalnich krokl a kontextualnich podminek, které
byly pro rist stéZejni, ale nemély pti¢innou souvislost s neoliberalismem, nebo proti jeho
zasaddm piimo vystupovaly. Poté, co rychle rostouci asijské trhy siln¢ zasahla ekonomicka
krize vroce 1997, zacali ekonomicti geografové zpochybnovat ekonomickou udrzitelnost
tohoto modelu ristu. Ekonomicky rist téchto zemi posledni dvé dekady vskutku zpomalil,
avSak hierarchicky posun ekonomik prvni viny mezi zemé svétového ekonomického jadra (a
semiperiferie v ptipad¢ druhé viny) je vétsinové ptijiman. Ekonomicky rust dal$ich stata

jihovychodni Asie v poslednich dekadéach (pfedevsim Vietnamu) spustil diskuze o tfeti vin€ a



opétovné i moznosti replikace procesu ekonomického ristu zemémi mimo region jihovychodni

Asie.

[19] Environmentalni ekonomie je pojem, ktery nabyva né€kolika riznych vyznamu. Néktefi
autofi jej pouzivaji pro snahy udélat charakter a organizaci ekonomické produkce
environmentalné Setrnéjsi. Nejcastéji se v této souvislosti ale hovoii o oboru ekonomie, ktery
propaguje pouziti ekonomickych nastrojii pro feSeni problému znecisténi a degradace zivotniho
prostiedi. Takto chapana se environmentalni ekonomie objevila v 60. letech 20. stoleti
sousledné s narGstem popularity ekologického hnuti. V této dob¢ byla vétSina ekonomi, at’ uz
korporatnich, vladnich, ¢i univerzitnich, vice mén¢ lhostejna k environmentalnim disledkiim
hospodaiského rustu. Environmentalni ekonomové tvrdi, ze ekonomicky systém mize byt
hlavni pficinou ekologickych problému, ale také jejich klicovym feSenim. Toto feSeni dle
environmentalni ekonomie spoc¢iva v nastaveni cen prostfednictvim trznich mechanismu. Kvuli
durazu na trzni feSeni vychazi obor z politiky neoliberalismu a tim nezpochybiiuje negativni

environmentalni efekty kapitalistického systému jako celku.

Hlavni premisy oboru jsou postaveny na konceptu environmentdlni externality a systému
emisnich (a dalSich) povolenek, pii jejichz pirekroceni musi subjekty platit specialni
ekologickou dan. S povolenkami je vSak dovoleno obchodovat, ¢imz mnoho velkych
producentl umi systém efektivné a levné obchézet. V ekonomické geografii se prosadily
predevsim vyzkumy zkoumajici problematiku ocefiovani zivotniho prostfedi (skrze stanoveni
ceny povolenek). Kritika tvrdi, Ze systém povolenek a specidlniho zdanéni ve skutecnosti
nevede k omezeni znecisténi a environmentalni degradace, nebot’ producenti mohou zvysené
naklady pfesunout na spotiebitele. Systém sice snizuje pravdépodobnost vyskytu nejhorSich
piipadl znecisténi, avSak také vede k ospravedlnéni urcité miry environmentalni degradace a

udrzuje expanzivni potencidl trhu prostiednictvim komodifikace Zivotniho prostiedi.

[20] Kondratievovy cykly jsou cykly ekonomickych aktivit ve svétové ekonomice s délkou
trvani cca 40—60 let (a¢ dochazi k jejich zkracovani). Ptes tyto dlouhé viny jsou nasledné
modelovany krat$i ekonomické oscilace, které se vSak od Kondratievovych vin funkéné
odliSuji, nebot’ tyto vlny reprezentuji zasadni kvalitativni pied¢ly a transformace svétové

ekonomiky. Autorem konceptu je ukrajinsky ekonom Nikolaj Kondratiev (1892—-1938), ktery



ve 20. letech 20. stoleti empiricky identifikoval dlouhé viny kolisani svétové (resp.
euroatlantické) ekonomiky. Cyklus viny rozdélil na fazi ristu (A) a fazi stagnace, resp. mirného
poklesu (B). Dosud otevienou ziistava diskuze o vztahu cyklického kolisani ekonomiky a
nerovnomérného rozvoje kapitalismu. Logika pocatku rustové faze viny byva spojovana
s technologickymi inovacemi a jejich aplikaci pro obnoveni podminek konkurenceschopnosti a
profitu ve fazi stagnace. Nasledujici kvalitativni technologické a energetické transformace byly
identifikovany jako pocatky historickych vin v ekonomice (pocinaje prumyslovou revoluci

v 18. — 19. stoleti v Evrop¢):

(@) vynalez parni energie a strojni vyroba v textilnim pramyslu,

(b) rozvoj zeleznice (mobilni parni stroj) a rist ocelatského prumyslu a metalurgie,
(c) vynalez elektiiny, zpracovani ropy a rust chemického a automobilového prumyslu,
(d) rozvoj elektroniky, syntetiky a petrochemie,

(e) rozvoj informacnich technologii, telekomunikace a biotechnologii.

Vyse prezentovany seznam neni vyhradni interpretaci rozvrzeni technologickych a
energetickych inovaci na pocatku rustové faze cyklu, nebot’ existuji rizné interpretace. Naopak
divody pieklopeni ristu do faze stagnace a ekonomické krize operuji nejcastéji s disledky
krize z nadprodukce a nedostatku technologického progresu v ekonomice, ktera tak brzy bude
nasycena vyrobky, po nichz postupné klesa poptavka (viz také kreativni destrukce [21] jako

situace zmirnéni krize z nadprodukce).

Technologické a energetické inovace a chronologie hospodarskych cykll vSak nemaji pouze
casovou dimenzi, nybrz také prostorovou diferenciaci. Samotné empirické pozorovani teorie
vychdzi z euroatlantického prostoru a tudiz i nacasovani a posloupnost cyklti koresponduji
S vyvojem tohoto makroregionu. Diflize ristové a stagnacni fAze mimo tento prostor zavisi na
intenzité globalni provazanosti ekonomiky. S ohledem na ekonomickou globalizaci od 70. let
20. stoleti tak mizeme hovofit o snizovani prodlevy mezi pocatky fazi cyklu mezi oblastmi
svétového ekonomického jadra, semiperiferie a periferie. Dale, inovace V technologiich se
neobjevuji univerzalné, nybrz jsou vysledkem Casoprostorové specifické aplikace. Difuze

inovaci v Casoprostoru tudiz odrazi konkrétni lokalizaci vynalezu inovace (Dicken 2015).

[21] Kreativni destrukce — piedstava technologické inovace, kdy vyvoj novych vyrobki Usti

vvvvv



Joseph Schumpeter, ktery navazoval na stars$i myslenky filozofi z 19. stoleti. Dle Schumpetera
primé&je kapitalisticka konkurence firmy k technologické inovaci (zde zdiirazituje vyznam védy
pro ekonomiku), coz poté¢ vede ke kvalitativni proméné vyrobnich technologii a produkci
kvalitnéj$ich vyrobku. Zaroven vsak autor zduraznuje, Ze v kapitalistickém systému nedochazi
ke kontinualnimu vyvoji technologickych inovaci, nebot’ systém vede skrze diiraz na akumulaci
kapitalu a produkce k oligarchizaci. ReSeni tohoto nesouladu pak autor vidi v regulatornim
ramci socidlniho statu, ktery udrzuje socidlni a geografickou rovnovahu distribuce
ekonomickych moznosti, ¢imz piispiva k potencidlu pro udrzeni dynamiky technologickych
inovaci, tj. kreativni destrukce. Ackoliv néktefi ekonomové piirovnavaji Schumpetera
k Marxovi kvili jeho kritickému néhledu na tendence kapitalismu, jini opravnéné zduraznuji,
ze zatimco Marx predpokladal zanik kapitalismu, Schumpeter v duchu socidlné-demokratické
tradice vidi feSeni nerovnovéahy v regulaci kapitalismu a tim ,,zachran¢ kapitalismu pted sebou

samym®‘.
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